
SHANGHAI 02.11. – 05.11.2017

PRAXISEXPANSIONEN 

M:TRIPS STEP II



IF NEW YORK IS THE CITY,  THAT NEVER SLEEPS, 
SHANGHAI DOESN’T EVEN SIT DOWN.



KURZBESCHREIBUNG

Zum Abschluss der diesjährigen M:Trips Saison haben wir uns für eine sehr beson-
dere und extrem spannende Destination entschieden. Vom 02. bis zum 05. Novem-
ber führt uns unser Praxisexpansionen Step II Seminar nach Shanghai.

Eine außergewöhnliche Destination gepaart mit interessanten Vorträgen zu wichti-
gen und aktuellen Themen wie ZMVZ, das Antikorruptionsgesetz, Wachstum in der 
Praxis und Marketing.

Es erwarten Sie garantiert vier spannende und beeindruckende Tage in einer sehr 
besonderen Atmosphäre.

ABLAUF

Der Workshopbeginn ist für Donnerstag 16:00 Uhr geplant. Das Ende für Sonntag 
um 13:00 Uhr. Wir behalten uns allerdings Änderungen der geplanten Vortragszei-
ten vor, um sie ggf. noch besser an die Flugzeiten anzupassen.

Die Vortragszeit soll wie immer sowohl von den Referenten, als auch von den Teil-
nehmern zum interaktiven Austausch genutzt werden. Präsentationen der einzelnen 
Praxen werden von den Referenten moderiert und in das Programm mit eingebun-
den.

Zwischen den einzelnen Arbeits- und Vortragseinheiten sind zeitliche Freiräume zur 
individuellen Nutzung vorgesehen, die allen Teilnehmern die Gelegenheit zum Er-
fahrungsaustausch zu zweit oder in kleineren Gruppen ermöglichen.

An allen Abenden sind die Teilnehmer von unseren Seminarpartnern und von uns 
zum gemeinsamen Abendessen an ausgewählten Orten in Shanghai eingeladen. 

Bitte beachten Sie bei Ihrer Flugbuchung, dass Ihr Rückflug nicht vor Sonntag-
nachmittag geht!



LOCATION

Unser Hotel ist das Park Hyatt Shanghai. Das luxuriöse Cityhotel befindet sich im 79. 
bis 93. Stockwerk im Shanghai World Financial Center.

Das Hotel verfügt über verschiedene Zimmerkategorien. Das „Park Room“ kostet 
pro Übernachtung 1,600 CNY (ca. 210 Euro). Weitere Zimmerkategorien fragen wir 
gerne individuell für Sie an.

TEILNAHMEGEBÜHREN

Die Gebühren für das Seminar betragen 1.550 € pro Teilnehmer. Der 2. bis x Teil-
nehmer einer Praxis erhält eine Ermäßigung von 50%. Im Preis mit inbegriffen, sind 
alle drei gemeinsamen Abendessen. Die Gebühren sind gegen Rechnungsstellung 6 
Wochen vor Veranstaltungsbeginn fällig. 



SHANGHAIABLAUF DES WORKSHOPS

DONNERSTAG

16.00 BIS 18.00 UHR
Get together

20.00 UHR 
Gemeinsames Dinner

FREITAG

10.00 BIS 13.00 UHR
Expansions-, Standort- und 
Partnermanagement
:	 Richtige Partner richtig integrieren
:	 Von falschen Partnern richtig trennen
:	 Einbindung neuer Standorte
 
REFERENT 
Jens Pätzold, Lyck + Pätzold healthcare . recht

13.00 BIS 16.00 UHR
Zur freien Verfügung
 
16.00 BIS 19.00 UHR
Marketing und Kommunikation für Großpraxen
:	 Kommunikationsmaßnahmen beim 
	 Partnermanagement
:	 Einbindung weiterer Standorte in  
	 das Marketingkonzept
:	 Personalmarketing
:	 Best practice 2017

REFERENT 
Carsten Schlüter, M:Consult

20.00 UHR 
Dinner

Für weitere Informationen stehen wir Ihnen gerne persönlich  
unter 0208 - 9929550 zur Verfügung.

Oder schreiben Sie uns an info@m-trips.de



SHANGHAIABLAUF DES WORKSHOPS

SAMSTAG

VORMITTAGS
Zur freien Verfügung

16.00 UHR BIS 19.00 UHR
Wachstum bedeutet Wandel	
: 	 Unternehmensstrukturen anpassen und 
	 Mitarbeiter mit wachsen lassen
: 	 Die Bedeutung von Wissens- und 
	 Informationsmanagement
: 	 Wie die Digitalisierung die Arbeitswelt 
	 verändert und welche Auswirkung das 
	 auf die Mitarbeiter hat 

REFERENTEN 
Uwe Schäfer & Jens Törper, Health AG

20.00 UHR
Pluradent Abschlussdinner

SONNTAG

10.00 UHR BIS 12.00 UHR
Dental Future
: 	 Wie der Einfluss von Investoren den Markt 
	 verändert
: 	 Welche technologischen Entwicklungen 
	 werden unsere Zukunft bestimmen
: 	 Welche Weichen müssen heute gestellt werden

REFERENTEN 
Jens Pätzold, Lyck + Pätzold healthcare . recht
Carsten Schlüter, M:Consult

12.00 UHR BIS 12.30 UHR
Rückblick und Resümee des Wochenendes

13.00 UHR
Check out und Transfer zum Flughafen 

FÜR DIE TEILNAHME AN UNSEREM SEMINAR VERGIBT DIE BUNDESZAHNÄRZTEKAMMER 
DER DGZMK 14 FORTBILDUNGSPUNKTE.



JENS TÖRPER

:	 Vorstand (CEO) der Health AG, Finanz- und Factoringdienstleisterin 
	 für den Gesundheitsmarkt 

:	 Aufbau des Bereichs Beteiligungsmanagent Westeuropa in der EOS Gruppe

:	 Rechtsanwalt

UWE SCHÄFER

: 	 Vorstand (CFO) der Health AG, 
	 Finanz- und Factoringdienstleisterin für den Gesundheitsmarkt 

: 	 Diplom-Finanzierungs- und Leasingwirt, Spezialist für die Unternehmens- 
	 finanzierung, Finanzkommunikation und Finanzanalysen 

: 	 Referent für „Dentale Betriebswirtschaft“ u. a. bei der 
	 Hamburger Zahnärztekammer und der Europäischen Akademie 
	 für zahnärztliche Fortbildung  

JENS PÄTZOLD 

:	 Rechtsanwalt und Fachanwalt für Medizinrecht 

:	 Betreut ausschließlich niedergelassene Ärzte und Zahnärzte im 
	 gesamten Bundesgebiet 

:	 Gründungspartner der Kanzlei „Lyck + Pätzold healthcare . recht“ 

:	 Autor zahlreicher Fachartikel und Fachbücher (z.B. „Arbeitsrecht für Zahnärzte“ 	
	 und „Praxisstrategie und Marketing für Zahnärzte“ im Zahnärztlichen Fachverlag)  

CARSTEN SCHLÜTER

: 	 Marketing Consultant 

: 	 Betreut unterschiedlichste Unternehmen aus der Industrie und dem 
	 Gesundheitsmarkt in Sachen Werbung und Marketing 

: 	 Seit mehr als 20 Jahren aktiv in Sachen Praxismarketing  

: 	 Geschäftsführer der M:Consult GmbH, Mülheim/Ruhr, 
	 einer der ersten Werbeagenturen für Mediziner in Deutschland 

: 	 Veranstalter regelmäßiger Marketing Seminare und Praxis Workshops 

IHRE REFERENTEN SIND



 on facebook
WWW.FACEBOOK.COM/MCONSULT

-trips.de
WWW.M-TRIPS.DE

 on youtube
WWW.YOUTUBE.COM/MCONSULTGMBH

FOLLOW USUNSERE EXKLUSIVEN 
M:TRIPS PARTNER SIND:

WWW

HEALTH AG

Die Health AG ist eine Finanzdienstleisterin für die Gesundheitsbranche, ihre Kunden sind Zahn-
ärzte, Dentallabore, Fachärzte und Kliniken. Sie ist spezialisiert auf das Modulare Factoring –  
managt also die Patienten-Buchhaltung ihrer Kunden, finanziert ihre Honorarforderungen vor 
und übernimmt das Zahlungsausfallrisiko. Patienten können bei ihr unbürokratisch in Raten 

zahlen. Ihre Kunden nutzen des Weiteren ihre betriebswirtschaftlichen Analysetools wie Praxis-
Benchmark und Geodaten-Analyse, um ihre eigenen Wachstumspotenziale zu erkennen und 
auszuschöpfen. Als Tochter der EOS Gruppe Hamburg gehört die Health AG zur Otto Group.

WWW.HEALTHAG.DE

PLURADENT

Pluradent ist das Ergebnis des 
Zusammenschlusses einer ganzen 
Reihe regional führender Dental-
Depots und versorgt Zahnärzte, 

Zahnkliniken und Dentallabore mit 
Materialien, Einrichtungen und 
Zähnen. Als größtes familienge-

führtes Dentalhandelsunternehmen 
in Deutschland entwickelt es an 
rund 40 Standorten gemeinsam 
mit seinen Kunden wegweisende 
Konzepte für nachhaltigen Erfolg. 
Die 100%-ige Unternehmenstoch-
ter GLS-Logistikzentrum sorgt mit 

modernster Technologie für die 
termintreue Lieferung zum Kunden 
und zählt – auch europaweit – zu 
den leistungsfähigsten Logistikor-

ganisationen in der Dentalbranche.

WWW.PLURADENT.DE

STRAUMANN

Mit innovativen Produkten und vorbildlichen Dienstleistungen ist die Straumann Gruppe 
ein weltweit führendes Unternehmen im Bereich des implantatgestützten und restaurativen 

Zahnersatzes sowie der oralen Geweberegeneration. Ihre Zielsetzung ist es, für jede Behand-
lungsaufgabe eine elegante Lösung zu ermöglichen. Dazu entwickelt Straumann hochwertige 
Produkte für unterschiedlichste zahnärztliche Behandlungsfälle, die den restaurativen und 

chirurgischen Erfordernissen wie auch biologischen Prinzipien gleichermaßen gerecht werden.
Triebfeder des Unternehmens sind seine Forschungsaktivitäten und seine Innovationskraft. 

WWW.STRAUMANN.DE

ORANGEDENTAL

Als kompetenter Partner des
Fachhandels baut Orangedental
seit 1998 sein mit über 70 eigenen

Patenten innovatives und qualitativ 
hochwertiges Produktportfolio

im Bereich digitaler Zahnheilkunde
stetig aus. Erstklassiger Service und 
zeitnaher Support stehen dabei im 
Fokus. Das knapp 50 Mitarbeiter 
große Unternehmen mit Sitz in 

Biberach an der Riß, das sich bereits 
im Segment des 3D-Röntgens als 
Innovationstreiber positioniert 

hat, hat nunmehr gemeinsam mit 
den Schwesterunternehmen der 

DDI-Group den ersten konsistenten, 
offenen digitalen Workflow unter 
Berücksichtigung der Kieferbewe-

gungen realisiert.

WWW.ORANGEDENTAL.DE



M:TRIPS

NACHBARSWEG 25
D-45481 MÜLHEIM

T	+49 208 99 295 50 
F	+49 208 99 295 11
WWW.M-TRIPS.DE
INFO@M-TRIPS.DE


