





KURZBESCHREIBUNG

Vom 13. - 16. August 2020 treffen wir uns zum dritten Dentrepreneur Meeting.
Eine wunderschone und inspirierende Location gepaart mit interessanten Vor-
tragen zu Themen, die Ihr ,Unternehmen Zahnarztpraxis® wirklich weiterbringen.
Welche Veranderungen stehen im Markt an und welche neuen Geschéftsfelder
ergeben sich dadurch? Welche Moglichkeiten habe ich, nicht nur die Praxis,
sondern auch die Familie bestmdglich rechtlich abzusichern? Wo liegt eigentlich
der Schliussel zur High-Performance Praxis? Und wie bereite ich mich aus unter-
nehmerischer Sicht auf eine Krise vor?

Machen Sie sich bereit flr vier spannende und beeindruckende Tage und geniefRen
Sie die sehr besondere Atmosphére unserer Finca.

ABLAUF

Der Workshop beginnt am Donnerstag um 17:00 Uhr und endet am Sonntag um
13:00 Uhr. Die Vortragszeit soll sowohl von den Referenten Uwe Schéafer und Carsten
Schliter, als auch von den Teilnehmern zum interaktiven Austausch genutzt werden.
Prasentationen der einzelnen Praxen werden von den Referenten moderiert und in
das Programm mit eingebunden.

Zwischen den einzelnen Arbeits- und Vortragseinheiten sind zeitliche Freiraume zur
individuellen Nutzung vorgesehen, die allen Teilnehmern die Gelegenheit zum Er-
fahrungs- und Gedankenaustausch zu zweit oder in kleineren Gruppen ermaglichen.

Am Donnerstagabend sind alle Teilnehmer zum gemeinsamen Abendessen einge-
laden. Die Abendgestaltung am Freitag liegt dann ganz in Ihren Handen. Wenn Sie
Lust haben, nehmen wir Sie aber gern auf einen Ausflug in Palmas Nachtleben mit.

Der Samstagabend ist ebenfalls zur individuellen Verfiigung freigehalten. Selbstver-
standlich sind wir Thnen auch hier bei der Planung dieses Abends behilflich.

Bitte beachten Sie bei lhrer Flugbuchung, dass Ihr Riickflug am Sonntagnach-
mittag nicht vor 16.00 Uhr geht, da es sonst zeitlich mit dem Seminarende zu
knapp wird. Eine An- oder Abreise, die in die Seminarzeit fallt, ist nur in Abspra-
che mit dem Veranstalter moglich.



Das Seminar findet im Hotel Son Mas statt. Das Son Mas ist ein ruhig gelegenes und
wundervoll restauriertes Finca-Hotel in der Nahe von Porto Cristo, an der Ostkdiste
Mallorcas.

Das Hotel verfligt ausschlieBlich tiber Junior Suiten von ca. 60 m2. Die Ubernach-
tunginkl. Frihstlick kostet 337 € pro Zimmer. Bei einer Einzelbelegung reduziert sich
der Zimmerpreis um 52 €.

Auf Wunsch vermitteln wir Ihnen auch gerne alternative Unterkiinfte in der ndheren
Umgebung.

Die Gebuhren fir das Seminar betragen 1.350 € zzgl. MwSt. pro Teilnehmer.
Der 2. - x. Teilnehmer einer Praxis erhalt eine ErmaBigung von 50 %. Reiseteilneh-
mern, die nicht am Seminar teilnehmen, berechnen wir lediglich 250 € zzgl. MwsSt.
Die Gebuhren sind gegen Rechnungsstellung 6 Wochen vor Veranstaltungsbeginn
fallig.



ABLAUF DES WORKSHOPS

DONNERSTAG

17.00 bis 19.00 Uhr
Get together

BEGRUSSUNG + EINFUHRUNG
: Erlduterung zu Organisation +
Ablauf des Wochenendes
. Prasentation der teilnehmenden Praxen

MODERATION
Carsten Schliter, M:Consult

20.30 Uhr
Abfahrt zum gemeinsamen Dinner

FREITAG

10.00 bis 13.00 Uhr
Unternehmen Zahnarztpraxis Il -
die nichste Phase

. Markttendenzen und Veranderungen
. Entwicklung neuer Geschaftsfelder

. Personalmarketing

13.00 bis 16.00 Uhr
zur freien Verfiigung

16.00 bis 19.00 Uhr

. Verkaufs- und Betriebsoptionen

: Investor Ready?

. Rechtssicherheit fur Praxis und Familie

REFERENTEN
Der Freitag wird von dem kompletten
Referenten-Team gestaltet

20.00 Uhr
Dinner + Nightlife

FUR DIE TEILNAHME AN UNSEREM SEMINAR VERGIBT DIE BUNDESZAHNARZTEKAMMER
DER DGZMK 15 FORTBILDUNGSPUNKTE.




zur freien Verfiigung

Praxiskultur als Schliissel zur
High-Performance Praxis
Interesse und interessieren
Die Rolle der Nr.1 bei der Praxiskultur
Kultur-Werkzeugkiste fiir das Praxisteam
der Zukunft

Holger Haderer, Straumann Group &
Pieter van der Veen, ROOM TO ACT

Abschlussdinner

Risikomanagement aus

unternehmerischer Sicht
Was ist ein Risiko?
Welche unternehmerischen Risiken habe ich
als Dentrepreneur?
Welche Auswirkungen kann eine wirtschaftliche
Krise in einem Zahnarztunternehmen haben?
Wie vermeide ich Risiken oder begrenze Risiken?

Uwe Schéfer, Health AG

Riickblick und Resiimee des Wochenendes

individuelle Abreise

Anderungen des Programms und der Programm-
blocke behalten wir uns ausdriicklich vor.



straumanngroup

(o
HealthA¢

Grinder und Inhaber von ROOM TO ACT

Rechtsanwalte M&P Dr. Matzen & Partner

Global Head Marketing & Education der Straumann Group

Vorstand (CFO) der Health AG,
Finanz- und Factoringdienstleisterin fur den Gesundheitsmarkt

Grinder und Geschaftsfiihrer von M:Consult



UNSERE M TRIPS
PARTNER SIND:

HEALTH AG

Die Health AG bietet innovative Finanzprodukte und Abrechnungsdienstleistungen fiir den Ge-
sundheitsmarkt und unterstiitzt damit Zahnarzte bei der wirtschaftlichen Steuerung ihrer'Praxis.
Das Hamburger:Unternehmen entwickelt all seine Produkte nach dem Prinzip der Co-Evolution:
gemeinsam mit Zahnirzten fiir Zahnirzte: Zusammen mit iiber 600 Co-Evolutions-Partnern
entstehen so passgenaue Angebote, die das Unternehmen zu einem wichtigen Impulsgeber im
Markt machen. Mitrund 200 Mitarbeitern an den Standorten Hamburg und Berlin betreut die
Health-AG iiber 2.000 Kunden. Hinter der Health AG steht das Unternehmen Health Coevo AG, -

) Teil der Gsterreichischen BAWAG Group.

WWW.HEALTHAG.DE

-~ STRAUMANN

Mit innovativen Produkten und
vorbildlichen Dienstleistungen ist
die Straumann Gruppe ein weltweit
fiihrendes Unternehmen im Bereich
des implantatgestiitzten und res-
taurativen Zahnersatzes sowie der
oralen Geweberegeneration. Thre
Zielsetzung ist es, fiir jede Behand-

lungsaufgabe eine elegante Losung -

zu ermdglichen. Dazu entwickelt
Straumann hochwertige Produkte

M:CONSULT

Als erste deutsche Werbeagentur

fiir Arzte und Zahnirzte, schon
vor mehr als 20 Jahren gegriindet,
ist M:Consult heute eine
fiihrende Agentur fiir Praxismar-
keting:in der dentalen Welt. Mitt-
lerweile geht der Anspruch weiter
und das Ziel ist, Zahndrztinnen
und Zahndrzte zu Unternehmern
zu machen, die aus ihrem
Unternehmen Zahnarztpraxis den

fiir unterschiedlichste zahnarztliche 5 ‘ Ort machen, an dem sie jeden
Behandlungsfille, die den restaurati- . & / ARG DAY \ Tag gerne und erfolgreich
ven und chirurgischen Erfordernissen oG 4T B V% arbeiten. Zu diesem Zweck bietet
wie auch biologischen Prinzipien M:Consult neben Beratungs-
gleichermaBen gerecht werdeh. un_a Agenturleistungen aufer-
Triebfeder des Unternehmens sind gewohnliche Seminarreisen und
seine Forschungsaktivitdten und Kongresse an, die sie auf diesem
seine Innovationskraft. Weg begleiten.
b,

WWW.ST'I.?\"AUMANN.DE WWW.M-CONSULT.DE

PLURADENT

Pluradent ist eines der fithrenden Dentalfachhandelsunternehmen in Deutschland und beliefert
Zahnérzte, Zahnkliniken und Dentallabore mit Materialien, Einrichtungen und Zahnen. Zudem bietet
Pluradent ein umfangreiches Angebdt an Service- und Dienstleistungen. Pluradent steht fiir wegweisen-
de Konzepte, individuelle Losungen und kompetente Beratung. Neben dem klassischen Dentalhandel
liegt der Fokus auf hochwertigen Dienstleistungen. Hierbei erkennt Pluradent friihzeitig Trends, die
sich aus der Dynamik des Marktes und den Herausforderungen fiir Zahnarzt und Zahntechniker ergeben
und setzt diese in individuelle'und ganzheitliche Konzepte um. Dabei liegt der Schwerpunkt auf dem
nachhaltigen Erfolg von Praxis und Labor. Pluradent ist in Deutschland an zahtreichen Standorten ver-
treten, um regionale Néhe zum Kunden zu ermoglichen. Die starke Prasenz vor Ort und die personliche
Beziehung zum Kunden zeichnen das Unternehmen aus. Seine Leistungsfahigkeit basiert auf gut ausge-
bildeten:und motivierten Mitarbeitern, die in modernen Unternehmensstrukturen arbeiten.

WWW.PLURADENT.DE

HealthAS plurodent sl'raumcmngroup






