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Allen juristischen und unternehmerischen Freiheiten zum Trotz: Noch immer
werden iiber 80 % der deutschen Zahnarztpraxen von Einzelkdmpfern gefiihrt, die
leider auch noch viel zu haufig versuchen, mit langst iiberholten Konzepten die
Zukunft ihrer Praxis zu sichern. Auf der anderen Seite verdndert sich der Den-
talmarkt gerade grundlegend. Unternehmerisch orientierte Zahnérzte schaffen es,
ihre Praxen mit immer groBerem Erfolg am Markt zu etablieren. Viele von ihnen,
indem sie groBere Strukturen gewinnbringend aufbauen. Einige sogar, indem sie
gleich mehrere Praxen betreiben. Investorengruppen, die aktuell zahlreiche Pra-
xen iibernehmen, zeigen wie interessant dieses Marktsegment sein kann und bil-
den erste Praxisketten.

Seit 2012 bieten wir wachstumsorientierten Praxen mit diesem Seminar einen branchenweit ein-
zigartigen Treffpunkt, um sich Uber die Moglichkeiten von Praxisexpansionen, aber auch deren
Herausforderungen, mit gleichgesinnten Kolleg(inn)en und erfahrenen Referenten auszutauschen.

Aus diesem Grund laden wir in der Zeit vom 12.11.2026 bis 15.11 2026 zu einem 3 Y2-tagigen Se-
minar rund um das Thema Praxisexpansionen in die Boom-Metropole Dubai ein. Um eine intensive
und effiziente Zusammenarbeit zu garantieren, wird die Zahl der Teilnehmer auf etwa 20 begrenzt.
Ziel des Seminars ist die gemeinsame Uberprifung und Weiterentwicklung bestehender Unter-
nehmenskonzepte sowie die Entwicklung neuer Ideen und der dazugehdrigen Marketing- und
Kommunikationsmafsnahmen.
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Der MTrip beginnt am Donnerstag um 12.00 Uhr und endet am
Sonntag um 13.00 Uhr. Detaillierte Informationen zu den Vortra-
gen sowie den Referenten finden Sie im Ablaufplan. Zwischen
den einzelnen Arbeits- und Vortragseinheiten sind zeitliche Frei-
raume zur individuellen Nutzung vorgesehen, die allen Teilneh-
mern die Gelegenheit zum Erfahrungs- und Gedankenaustausch
in kleineren Gruppen ermdoglichen.

Am Donnerstag werden alle Teilnehmer zu einer gemeinsamen
Wistentour mit anschlielSendem Abendessen eingeladen. Wenn
Sie Lust haben, nehmen wir Sie am Freitagabend mit zu einer Tour
ins Nightlife von Dubai. Der Samstagvormittag und -abend sind
zur individuellen Verflgung freigehalten. Selbstverstandlich sind
wir Ihnen bei der optimalen Planung lhrer Freizeit gerne behilflich.

Bitte beachten Sie, dass |hr Flug am Sonntagnachmittag nicht
vor 15.00 Uhr geht, da es sonst zeitlich mit dem Seminarende zu
knapp wird. Eine An- oder Abreise, die in die Seminarzeit fallt, ist
nur in Absprache mit dem Veranstalter mdglich.

Beim Auswartigen Amt kdnnen Sie sich Uber die Einreisebestimmungen des
Reiselandes informieren: www.auswaertiges-amt.de/de/service/laender
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Unser Seminarhotel ist das Park Hyatt Dubai. Es liegt direkt am
Wasser, inmitten einer griinen Oase am Dubai Creek Golf Club
und bietet einen fantastischen Blick auf den Creek.

Die Ubernachtung in einem Park King Room zur Einzelnutzung kostet
1750 AED (= ca. 410 €), bei Doppelnutzung liegt der Preis bei 1.850 AED
(= ca. 432 €). Der Preis gilt pro Ubernachtung inkl. Frihsticksbuffet, zzgl. tax +

service charge.

[TEILNAHMEGEBUHREN]

Die Gebuhren fUr das Seminar betragen 1.950 € pro Teilnehmer. Der 2. - x. Teilnehmer
einer Praxis erhalt eine Ermafigung von 50 %. Reiseteilnehmer, die nicht an den Seminar-
einheiten teilnehmen, berechnen wir einen Kostenbeitrag von 350 €. Die GebUhren gelten
zzgl. der gesetzlichen Mehrwertsteuer und sind gegen Rechnungsstellung 6 Wochen vor

Veranstaltungsbeginn fallig.
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DONNERSTAG

FREITAG

12.00 Uhr

15.00 Uhr

13 Fortbildungspunkte

10.00 bis 11.15 Uhr

11.15 bis 12.30 Uhr

14.00 bis 16.30 Uhr

16.30 bis 17.30 Uhr

20.30 Uhr



SAMSTAG

Vormittags

16.00 bis 19.00 Uhr

Abends

SONNTAG

10.00 bis 12.00 Uhr

12.00 bis 12.30 Uhr

ab 12.45 Uhr

Anderungen des Programms und der Programm-
blocke behalten wir uns ausdrucklich vor.

Fir weitere Informationen stehen wir lhnen gerne
personlich unter 0208 - 9929550 zur Verfiigung.
Oder schreiben Sie uns an info@m-trips.de
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REBEKKA EITELWEIN
Kommunikationslésungen fiir Arztpraxen

DR. MARTIN BERLIN
PricewaterhouseCoopers

DR. FELIX HEIMANN
MA&P Dr. Matzen & Partner

UWE SCHAFER
: M:Consult & BFS

LISA MOLITOR
: M:Company

CARSTEN SCHLUTER
: M:Company
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Einfach. Machen.

Seit drei Jahrzehnten nehmen wir Medizinerinnen alles ab, was Zeit frisst und den
Praxisablauf stort. Damit sie sich ganz'auf ihre Patient:innen konzentrieren und-ihre
Idee von:Gesundheit verwirklichen konnen. Wir managen den gesamten Zahlungs-

M:COMPANY étrom, sichern Honorare und;beraten sieim Praxismanagement.

Vom'Finanzdienstleister. zum HealthTech Unternehmen
Uns vertrauen tausende.von Zahnarzt:innen, Arztinnen, Tierdrzt:innen, Laboren,

Urspringlich einmal als Deutschlands erste Werbeagentur flr-Arzte und

Zahnarzie gestartet; sind wir heute mehr. Wir helfen Zahnarztinnen, Chefarztinnen und Kliniken. Fur sie denken-wir Geschaftsmodelle und Dienstleistun-
Zahnarzten und Dentalunternehmen dabei, sich weiterzuentwickeln. gen weiter = digital reibungslos, patientenfretndlich. Das macht uns.zum Wegbereiter
Das machen wir durch hochspezialisierte Beratung, auldergewohnliches flur das vernetzte Gesundheitswesen der Zukunft.

Marketing und intensive Fortbildung auf einzigartigen Veranstaltungen. :
So sorgen wir fur Fortschritt und Weiterentwicklung - um gemeinsam WWW.MEINEBFS.DE
mit unseren Kunden die Potentiale unseres ganz besonderen Marktes . : ’ GE R L @

zu erschliefsen.

WWW.MCOMPANY.DE
GERL. DENTAL

Ein Familienunternehmen mit uber M:COMPANY

STRAUMANN 110 Jahren Geschichte

GERL. Dental ist das: grofSte inhabergefinrte Familienunternehmen im deutschen Dental-
handel. Mit ca. 800 -Mitarbeitenden an-24 Standorten unterstutzen wir Zahnarzt:innen und
Zahntechnikeriinhen wahtend ihres gesamten-Berufslebens, von der Ausbildung bis hin
zur Praxis- oder_Eéborabgabe. Wir bieten zuverlassige Lieferung von allem, was im Praxis-
und Laboralltag benbtigt wird, einschliellich Vierbrauchsmaterial, Z&hnen; Instrumenten
und Gro@geréten. Unsere Dienstleistungen umfassen ein Architekturburo, eine Akademie
fur berufliche Weiterbildung und eine Consultingfirma fur Existenzgriindung und Karriere-
pberatung. Daruber hinaus haben wir ein [T-Systemhaus, eine Dentalmarketing-Agentur
und einen umfassenden technischen Kundendienst mit. Uber 350 Service-Techniker:innen
im Aufdendienst und ca. 120 Ansprechpartneriinnen im Innendienst, die bei Bedarf-bun-
desweit, auch im Notdienst, helfen. A5 :

Mit innovativen Produkten und vorbildlichen Dienstleistungen ist die Straumann
Gruppe ein weltweit flihrendes Unternehmen im Bereich des implantatgestitz-
ten und restaurativen Zahnersatzes sowie der oralen Geweberegerieration.
lhre Zjelsetzung ist es, fur jede Behandiungsaufdabe eine elegante Lésung zu
ermoglichen. Dazu-entwickelt Straumann hothwertige Produkte fiir unterschied:
lichste zahnarztliche Behandlungsfalle, die:den restaurativen und chirurgischen
Erfordernissen wie auch biclogischen Prinzipien‘gleichermalen gerecht werden.
Triebfeder d‘es.Uht'emehmens sind seine-Forschungsaktivitaten und seine Inno-
- vationskraft. : TR

straumanngroup

WWW.STRAUMANN.DE
: WWW.GERL-DENTAL.DE
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